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Танцевальная студия 

предлагает обучение уличным, классическим 

и спортивным направлениям танца, занятия 

акробатикой и растяжкой. 

Посетителям доступны групповые 

и индивидуальные форматы тренировок. 

Танцоры регулярно выступают на сцене, 

участвуют в городских, региональных, 

всероссийских танцевальных событиях.

Танцевальная студия
Ленинградская область 



Танцевальное искусство 

существует с древнейших времён. 

Во многих странах танец – важная 

и неотъемлемая часть культуры, 

танцами сопровождаются различные 

общественные религиозные события

стресс, психоэмоциональные 

перегрузки, напряжение

модные тенденции:

саморазвитие, ЗОЖ,

всестороннее развитие 

детей

быстрый темп, физическое 

напряжение, сидячий образ жизни 



ЭТАПЫ РАБОТЫ

1
- Анализ ниши

- Анализ компании

- Анализ целевой

аудитории

- Анализ 

конкурентов

АНАЛИЗ

2

ТОЧКИ 

КАСАНИЯ

- Проработка

прототипа лендинга

- Стратегия аккаунта3

МЕДИАПЛАН 

- Таргетинг

- Продвижение 

в социальных сетях

- Кросс-маркетинг

4

ПРОГНОЗ 

- Составление 

прогноза бюджета

- Анализ результатов



КОНКУРЕНТЫ

IULA
COLORTIME

БАЛЕТАСТУДИЯ 



Секретарь, мама девочки 4 лет. 

Основные интересы – воспитание 

детей, семья, здоровое питание, 

психология.

Ищет занятия для физического 

и творческого развития ребенка, 

реализации его потенциала

Выгода продукта: 

квалифицированные педагоги-

психологи, игровой формат занятий, 

более 10 направлений

Мария, 26 лет

Администратор офиса.

Основные интересы – кино, музыка, 

здоровое питание, архитектура, 

психология.

Ищет занятия для снятия 

психоэмоционального напряжения 

и восполнения энергии

Выгода продукта:

дружелюбная атмосфера; тренеры-

мотиваторы; более 10 направлений

Анна, 24 года

Учитель начальных классов.

Готовится к свадьбе. Основные 

интересы – психология, красота, 

путешествия. 

Ищет тренера для постановки 

свадебного танца на своё торжество

Выгода продукта:

постановка свадебного танца 

в короткие сроки; индивидуальные 

занятия

Анастасия, 25 лет 



возможность самовыражения через танец, 

проявление своих эмоций и чувств 

+ широкий ассортимент танцевальных 

направлений

Ключевая выгода: 

Доказательства:

Образы для точек касания:

отзывы покупателей, мнение

экспертов, цифровые

профессионализм, эмоции, 

статус, польза

ДО ПОСЛЕ

широкий ассортимент

танцевальных направлений

Ключевая выгода: 

Доказательства:

Образы для точек касания:

цифровые

профессионализм, польза



EMAIL- РАССЫЛКА

ГЕО СЕРВИСЫ

ПОДАРОЧНЫЙ 

СЕРТИФИКАТ

ЛЕНДИНГ

ОФФЛАЙН

ПОСЕЩЕНИЕ

АККАУНТ





новости 

студии

советы для новичков
и занимающихся

новости 

танцевального 

мира

«Мотивация», «Подборки»

«Вдохновение»

«Анонсы событий»

«Опросы и викторины»
«Вопрос/Ответ»

«Отзывы», «Акция»

«Разбор движений»

«Рекомендации экспертов»

«Лайфхаки, идеи, советы»

«Тренды»

«Новости»

«События»



ТАРГЕТИРОВАННАЯ РЕКЛАМА



2канал1канал 3канал 4канал
реклама 

в паблике

кросс-

акция 

упоминание 

В СМИ

реклама 

у блогера

РЕКЛАМНЫЕ КАНАЛЫ



таргетированная реклама

Посетители

Продажи

Подписчики

45%

11%

Цель - продажи

Максимальная 
стоимость клика

= 4,9 р. 

Стоимость 
покупателя

= 120 р. 

= 1008 чел

Ожидаемая 
выручка от канала

= 119 тыс.р. 

Ожидаемое 
количество кликов 



- Конверсия

- ER аккаунта

- Охват постов

- Посещение профиля

- Просмотры

- Количество посетителей

- Время проведенное на 

сайте

- Количество отказов

Рекламные каналы

− Воронка

− Конверсия

− Стоимость целевого 

действия

САЙТ
- Глубина просмотра

- Источники переходов

- По типам устройств

- Пол и возраст

АККАУНТ
- Подписки

- Отписки

- Сообщения

- Блокировка, жалобы

точки касания



Отсутствие сайта 

компании

Нерегулярный

контент

Один канал

продвижения

Разработан лендинг

Разработана новая концепция 

аккаунта, составлен контент-

план с рубриками

Составлен план продвижения 

для пяти рекламных каналов



ТАНЕЦ – ЭТО СПОСОБ 

ДОСТИЧЬ КРАСОТЫ, ВЛАДЕТЬ 

КАЖДЫМ МУСКУЛОМ И 

НАПРАВЛЯТЬ ЕГО К СЧАСТЬЮ

“

”
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